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На рынок государственных закупок приходится около трети ВВП России. 

Кроме обеспечения государственных и муниципальных нужд, государственные 

закупки выступают инструментом по стимулированию спроса на 

инновационную продукцию (товары, работы, услуги), что в результате 

способствует развитию инновационной деятельности. 

Повышение эффективности и результативности как цель осуществления 

государственных закупок закреплены Законом о контрактной системе [14].В 

свою очередь определения эффективности и результативности отсутствуют, и 

порождают вопросы о критериях оценки, что является на протяжении многих 

лет предметом дискуссий в научном сообществе [1, 2, 3, 4, 5, 6, 8, 9]. Этим 

определяется актуальность данного исследования, целью которого является 

раскрытие экономического содержания категорий «эффективность» и её 

применение на рынке государственных закупок. 



Рассмотрим, как в зарубежном научном сообществе на примере модели 

«Triple-P», разработанной Тангеном Ш.[12] раскрываетсяэкономическая 

сущность категорий «эффективность»(рис. 1). 

 

Рисунок 1 – Взаимосвязь категорий производительность, рентабельность, 

результаты деятельности, результативность, экономичность 

Источник: составлено автором по Модели «Triple-P» Tangen (2005). 

Танген Ш., производительность (Productivity) определяет, как 

соотношение объема произведенной продукции (количество выхода) к 

количеству всех ресурсов, которые потребляются в процессе производства 

(количество входа). 

Рентабельность (Profitability) – отношение прибыли к ресурсам. Носит 

стоимостный характер, где основное влияние оказывают ценовые факторы. 

Рентабельность отделяется от производительности по методикеМиллера 

Д. с помощью ценового восстановления, определяемого как отношение цены 

единицы продукции к затратам на единицу продукции [10]. 



Результаты деятельности (Performance) – обобщающая категория, которая 

включает в себя рентабельность и производительность, а также другие факторы 

(качество, скорость, доставку, гибкость). 

Результативность (Effectiveness) и экономичность (Efficiency) Танген 

рассматривает в совокупности с результатами деятельности, 

производительностью, рентабельностью как в некоторой степени 

межфункциональные. 

 Результативность характеризует собой степень достижения 

поставленных результатов, связана с созданием ценности для клиента и в 

основном влияет на числитель (результаты). 

Экономичность характеризует степень снижение затрат, тесно связана с 

использованием ресурсов и в основном оказывает влияние на знаменатель 

(вводимые ресурсы). 

Согласно Синку Д. и Таттлу Т.[11] результативность выражается как 

отношение фактического результата к ожидаемому (плановому), а 

экономичность – отношение ожидаемых (плановых) к потреблению ресурсов к 

фактически потребленным. 

По мнению Савицкой Г.В. «по своему экономическому содержанию все 

показатели эффективности представляют собой отношение результата к 

затратам или ресурсам» [7, с. 5]. 

Согласно Методическим рекомендациям по применению аудита 

эффективности, утвержденных Счетной палатой Российской Федерации, 

«эффективность показывает, обоснованно ли использование ресурсов 

достигнутыми результатами» [13, с. 5]. При этом «результативность и 

экономность являются составляющими эффективности» [13, с. 16]. 

В качестве выводов можно отметить, что категория «эффективность» в 

российском научном сообществе применяется как обобщающее понятие таких 



категорий как результаты деятельности, рентабельность, производительность, 

результативность и экономичность (экономность). 

Эффективность использования государственных средствоценивается в 

зависимости от поставленных целей как через определение экономности – 

использования ресурсов (снижение затрат ресурсов), так и через 

результативность – достижение результатов. 
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